"Narodne Novine", broj 51/2004 od 21. travnja 2004.

VLADA REPUBLIKE HRVATSKE
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Na temelju Clanka 10. stavka 1. i Clanka 11. stavka 1. to¢ka 1. i stavka 2. Zakona
o zastiti trziSnog natjecanja (»Narodne novine«, broj 122/2003), Vlada Republike
Hrvatske je na sjednici odrzanoj 15. travnja 2004. godine donijela

UREDBU

O SKUPNOM IZUZECU SPORAZUMA IZMEDU PODUZETNIKA KOJI NE
DJELUJU NA ISTOJ RAZINI PROIZVODNJE, ODNOSNO DISTRIBUCIJE

|. OPCE ODREDBE

Predmet Uredbe

Clanak 1.

Ovom Uredbom se propisuju uvjeti za skupno izuze¢e sporazuma izmedu
poduzetnika koji ne djeluju na istoj razini proizvodnje odnosno distribucije (u daljnjem
tekstu: vertikalni sporazumi), odreduju se uvjeti koji sporazumi moraju sadrzavati,
ogranicCenja ili uvjeti koje takvi sporazumi ne smiju sadrzavati te drugi uvjeti koji se
moraju ispuniti za skupno izuzece tih sporazuma od primjene odredbi Zakona o
zastiti trziSnog natjecanja (u daljnjem tekstu: Zakon) o zabranjenim sporazumima.

Znacenje pojmova
Clanak 2.

U smislu ove Uredbe pojedini pojmovi imaju sljedece znacenje:

a) Agencija je Agencija za za$titu trziSnog natjecanja,

b) Zakon je Zakon o zastiti trziSnog natjecanja,

C) sporazum je ugovor, pojedina odredba ugovora, izri€iti ili preSutni dogovor,
uskladeno djelovanje, odluke udruzenja poduzetnika,

d) proizvodi su robe i/ili usluge,

e) poduzetnik pod kontrolom drugog poduzetnika ili povezani poduzetnici su
poduzetnici u smislu ¢lanka 5. Zakona,

f) mjerodavno trziste odreduje se kao trziSte odredene robe i/ili usluga koje su
predmet obavljanja djelatnosti poduzetnika na odredenom zemljopisnom podrucju, u
smislu Clanka 7. Zakona i propisa donesenog temeljem Zakona.

Sporazumi na koje se primjenjuje skupno izuzece
Clanak 3.

(1) Skupna izuzeca primjenjuju se na vertikalne sporazume iz ¢lanka 11. stavka 1.
to¢ka 1. Zakona, a posebno na:

a) sporazume o iskljucivoj distribuciji,



b) sporazume o selektivnoj distribuciji,

c) sporazume o iskljuCivoj kupniji,

d) sporazume o iskljucivoj opskrbi,

e) sporazume o franchisingu, osim na sporazume o industrijskom (tehnoloskom)
franchisingu koji se odnosi na proizvodnju proizvoda ili na tehnoloSki proces u
proizvodniji tih proizvoda.

f) sporazume koji sadrZze odredbe kojima se kupcu ustupaju ili daju na koristenje
prava intelektualnog vlasnistva, pod uvjetom da te odredbe ne Cine primarni cilj takvih
sporazuma, te da su u izravnoj vezi s uporabom, prodajom i/ili preprodajom
ugovorenih proizvoda od strane izravnih ili neizravnih kupca.

(2) Sporazum o iskljucivoj distribuciji iz stavka 1. toCka a) ovoga Clanka je
vertikalni sporazum kojim se dobavljaC obvezuje prodati proizvode koji su predmet
sporazuma samo jednom distributeru odabranom na odredenom podrudju ili posebno
odredenoj grupi kupaca koja je iskljuCivo dodijeljena tom distributeru.

(3) Sporazum o selektivnoj distribuciji iz stavka 1. toCka b) ovoga Clanka je
vertikalni sporazum kojim se dobavljaC obvezuje posredno ili neposredno prodati
proizvode koje su predmet sporazuma samo distributerima izabranim na temelju
transparentnih, posebnih kriterija, a distributeri se obvezuju da nece prodavati te
proizvode neovlastenim distributerima.

(4) Sporazum o iskljucivoj kupnji iz stavka 1. to€ka c) ovoga €lanka je vertikalni
sporazum kojim se kupac neposredno ili posredno obvezuje nabavljati proizvode koje
su predmet sporazuma samo od odredenog dobavljaca.

(5) Sporazum o isklju€ivoj opskrbi iz stavka 1. toCka d) ovoga Clanka je vertikalni
sporazum kojim se dobavlja¢ neposredno ili posredno obvezuje prodavati proizvode
koje su predmet sporazuma samo jednom kupcu na podruc¢ju Republike Hrvatske u
svrhu specifi€éne uporabe ili daljnje prodaje.

(6) Sporazum o franchisingu iz stavka 1. toCka e) ovoga Clanka je vertikalni
sporazum u kojima jedan poduzetnik (davatelj franchise) daje drugome (primatelj
franchise) u zamjenu za izravnu ili neizravnu financijsku naknadu pravo na
iskoristavnje franchisinga, tj. paketa industrijskog ili intelektualnog prava vlasnistva u
svrhu proizvodnje i/ili prodaje odredene vrste proizvoda. Paket industrijskog ili
intelektualnog vlasniStva odnosi se na ime i zastitni znak, trgovacki znak, know-how,
modele, dizajn, autorska prava, tehnoloSko znanje ili patente koji ¢e se Koristiti za
daljnju prodaju proizvoda koji su predmet sporazuma krajnjim korisnicima.

Sporazumi na koje se ne primjenjuje skupno izuzece
Clanak 4.

Ne mogu biti izuzeti od zabrane temeljem skupnog izuze¢a prema odredbama
ove Uredbe:

a) vertikalni sporazumi koji nisu uskladeni s ovom Uredbom,
b) vertikalni sporazumi koji prema svom predmetu spadaju u kategoriju nekog
drugog propisa o skupnom izuzec¢u, sukladno odredbama €lanka 11. Zakona.
ll. UVJETI KOJE SPORAZUM MORA SADRZAVATI
Trzisni udjel
Clanak 5.

(1) Skupno izuzece za sporazume iz Clanka 3. ove Uredbe, primjenjuju se pod
uvjetom da trziSni udjel dobavlja¢a na mjerodavnom trzitu, na kojem prodaje
proizvode koji su predmet sporazuma, nije veéi od trideset posto (30%).



(2) Ako sporazum predvida obvezu iskljuCive opskrbe, skupno izuzeée, u smislu
ove Uredbe, primjenjuje se pod uvjetom da trziSni udjel kupca na mjerodavnom
trzistu, na kojem kupuje proizvode koji su predmet sporazuma, nije veéi od trideset
posto (30%).

Izracun trziSnog udjela
Clanak 6.

(1) TrziSni udjel na mjerodavnom trzistu, u smislu ¢lanka 5. stavka 1. ove Uredbe,
izraCunava se temeljem iskazanog prihoda koji je ostvario dobavlja¢ od prodaje
proizvoda koji su predmet sporazuma kao i ostalih proizvoda koji se smatraju
njihovim zamjenskim proizvodima.

(2) TrziSni udjel iz stavka 1. ovoga Clanka povecava se za iznos prihoda
povezanih poduzetnika koji je ostvaren na trZiStu proizvoda koji su predmet
sporazuma i njihovih zamjenskih proizvoda.

(3) Medusobni promet proizvoda koji su predmet sporazuma i njihovih supstituta
izmedu dobavljaca, iz stavka 1. ovoga €lanka, i povezanih poduzetnika, iz stavka 2.
ovoga Clanka, te medusobni promet tih proizvoda i njihovih supstituta izmedu
povezanih poduzetnika, ne uzima se u obzir kod izrauna trziSnog udjela.

(4) Prihod izraCunat sukladno stavku 1., 2. i 3. ovoga Clanka umanjuje se za iznos
carinskih pristojbi, poreza na dodanu vrijednost, drugih poreza koji se izravno odnose
na promet i rabate u financijskoj godini koja prethodi sklapanju sporazuma.

(5) TrzisSni udjel kupca na mjerodavnom trzistu na kojem kupuje proizvode koji su
predmet sporazuma koji nije veci od trideset posto (30%), a propisan je kao uvjet za
primjenu skupnog izuze¢a ako sporazum predvida obvezu iskljuCive opskrbe, u
smislu Clanka 5. stavka 2. ove Uredbe, izraCunava se primjenom, na odgovarajuci
nacin, kriterija iz stavaka 1. do 4. ovoga €lanka, na vrijednost nabave kupca ili na
procjenu te vrijednosti.

(6) U slu€aju da iznos prihoda nije poznat, za utvrdivanje trZiSnog udijela
poduzetnika mogu se koristiti i drugi raspolozivi trziSni podaci, ukljuCujuci i koli€inu
proizvoda prodanih na trziStu, osim ako poduzetnik nije obavljao djelatnost na
mjerodavnom trziStu u financijskoj godini koja prethodi sklapanju sporazuma.

(7) Ako trziSni udjel poduzetnika u trenutku sklapanja sporazuma nije veci od
trideset posto (30%), a naknadno se poveca iznad tog iznosa, ne viSe od tridesetpet
posto (35%), izuzeCe Ce se primjenjivati tijekom razdoblja od dvije uzastopne
kalendarske godine koje slijede godinu u kojoj je prvi put povecan iznos trziSnog
udjela iznad trideset posto (30%).

(8) Ako trzisni udjel u trenutku sklapanja sporazuma nije veci od trideset posto
(30%) ali se naknadno poveca na viSe od tridesetpet posto (35%), izuzece Ce se
nastaviti primjenjivati u razdoblju od jedne kalendarske godine koja slijedi godinu u
kojoj je trZisni udjel prvi put poveéan iznad tridesetpet posto (35%).

(9) lzuzece u smislu stavaka 7. i 8. ovoga €lanka ne moze se kumulirati u svrhu
produljenja vremenskog razdoblja izuzec¢a na viSe od dvije kalendarske godine.

Ukupni godisnji prihod za odredene vertikalne sporazume

Clanak 7.

(1) Skupna izuzeca primjenjuju se i na vertikalne sporazume sklopljene izmedu
interesnih udruzenja poduzetnika u djelatnosti maloprodaje i ¢lanova tih udruzenja,
kao i izmedu tih udruzenja i njihovih dobavljaca:



a) ako su Clanovi tih udruzenja distributeri koji prodaju ugovorene proizvode
krajnjim potrosacima, i

b) ako niti jedan €lan tih udruZzenja zajedno s njegovim povezanim poduzetnicima
nema ukupni godisnji prihod veci od pedeset (50) milijuna kuna.

(2) Skupna izuzeca primjenjuju se i na vertikalne sporazume sklopljene izmedu
poduzetnika koji se medusobno natje€u, pod uvjetom da sporazum ne jamci jednaka
prava i obveze svakoj od strana:

a) ako je dobavlja¢ ujedno proizvodac i distributer proizvoda, a kupac distribuira,
ali ne proizvodi zamjenske proizvode, i/ili

b) ako je dobavlja¢ davatelj usluga na nekoliko trgovinskih razina, a kupac ne daje
zamjenske usluge na trgovinskoj razini na kojoj kupuje usluge koje su predmet
sporazuma, ifili

c) ako kupac ima ukupni godisnji prihod koji nije veci od pedeset (50) milijuna
kuna.

Izracun ukupnog godisnjeg prihoda
Clanak 8.

(1) U smislu ¢lanka 7. ove Uredbe ukupni godisnji prihod izratunava se kao
ukupan godisnji prihod koji je poduzetnik ostvario tijekom financijske godine koja
prethodi sklapanju sporazuma kojem se pribraja ukupan godisnji prihod ostvaren od
strane svih poduzetnika koji su povezani s tim poduzetnikom.

(2) Ukupan godi$nji prihod od prodaje proizvoda izmedu poduzetnika i s njim
povezanih poduzetnika, te od prodaje proizvoda izmedu povezanih poduzetnika ne
uzima se obzir kod izraCuna ukupnog godisSnjeg prihoda iz stavka 1. ovoga €lanka.

(3) Ukupni godisnji prihod, izraCunat sukladno stavku 1. i 2. ovoga Cclanka,
umanjuje se za iznos carinskih pristojbi, poreza na dodanu vrijednost, drugih poreza
koji se izravno odnose na promet i rabata.

(4) Skupno izuzeée za sporazume iz Clanka 7. ove Uredbe, nastavit ¢e se
primjenjivati i ako tijekom razdoblja od dvije uzastopne financijske godine iznos
ukupnog godi$njeg prihoda bude poveéan za najviSe deset posto (10%).

lIl. OGRANICENJA ODNOSNO UVJETI KOJE SPORAZUMI NE SMIJU

SADRZAVATI
Teska ograniCenja trziSnog natjecanja
Clanak 9.
(1) Skupno izuzeCe ne moze se primijeniti na vertikalne sporazume Koji
neposredno ili posredno, samostalno ili zajedno s drugim c¢imbenicima, pod

kontrolom ugovornih strana, sadrze vertikalna ograni¢enja koja imaju za cilj:

a) ograniCavanje prava kupca da slobodno odreduje prodajnu cijenu proizvoda,
Sto ne iskljuCuje dobavljata da odredi maksimalnu prodajnu cijenu ili preporuci
prodajnu cijenu, pod uvjetom da nije rije¢ o fiksnim ili minimalnim prodajnim
cijenama, koje su rezultat izvrSenog pritiska ili poticaja od bilo koje ugovorne strane,

b) ograniCavanje podru€ja na kojem kupac moze prodavati proizvode iz
sporazuma, ili ograniCavanje prodaje ugovorenih proizvoda odredenoj skupini
potroSaca,

c) ograniCavanje Clanovima unutar sustava selektivne distribucije koji djeluju na
razini maloprodaje, aktivne ili pasivne prodaje proizvoda krajnjim korisnicima, ne
iskljuCujuci mogucnost zabrane €lanu unutar sustava selektivne distribucije da djeluje
izvan ovlastenog poslovnog prostora.



d) ograniCavanje medusobne opskrbe izmedu distributera unutar sustava
selektivne distribucije, ukljuCujuci ograni¢enja izmedu distributera koji ne djeluju na
istoj razini trgovine,

e) ograniCavanje dobavljaCa dijelova, koji te dijelove prodaje kupcu radi ugradnje
u novi proizvod, pri prodaji tih dijelova, kao rezervnih dijelova, krajnjim korisnicima ili
serviserima, ili drugim pruzateljima usluga, koje kupac nije ovlastio za popravak ili
servisiranje njegovih proizvoda.

(2) Vertikalna ograniCenja iz stavka 1. ovoga €lanka su teSka ogranicenja trziSnog
natjecanja u vertikalnim sporazumima koja su zabranjena.

(3) Za utvrdenje vertikalnih ograniCenja iz stavka 1. ovoga Clanka nije potrebna
prethodna analiza uvjeta na mjerodavnom trziStu jer takva ogranicenja, neovisno o
trziSnom udjelu sudionika sporazuma na mjerodavnom trziStu, ne mogu biti izuzeta
ovom Uredbom.

(4) Iznimno od stavka 1. toCka b) ovoga Clanka, ne smatraju se zabranjenim
vertikalnim ogranicenjima ogranicenja koja imaju za cilj:

a) ograniCavanje izravhom kupcu aktivne prodaje na isklju€ivo dodijeljenom
podrucju ili isklju€ivoj grupi kupaca rezerviranoj za dobavljaa, odnosno na podrucju
ili kupcima koje je dobavljac iskljucivo ustupio za prodaju drugom kupcu, pod uvjetom
da takva ograniCenja, nametnuta od strane dobavlja¢a, ne onemogudéuju daljnju
prodaju od strane neizravnog kupca,

b) ograniCavanje kupcu, koji djeluje na razini veleprodaje, aktivhe i pasivne
prodaje proizvoda krajnjim korisnicima,

c) ograniCavanje ¢lanovima unutar sustava selektivne distribucije aktivne i pasivne
prodaje proizvoda neovlastenim distributerima,

d) ograni€avanje kupcu aktivne ili pasivne prodaje proizvoda, koje kupac nabavlja
od dobavljata kao rezervne dijelove u svrhu ugradnje u novi proizvod, krajnjim
korisnicima koji bi te dijelove koristili za proizvodnju proizvoda koji su zamjenski
proizvodi proizvoda koje proizvodi dobavljac.

(5) Aktivna prodaja, u smislu stavaka 1. i 4. ovoga Clanka, podrazumijeva aktivno
trazenje i pristupanje kupcima ili odredenoj grupi kupaca koji se nalaze na isklju¢ivom
teritoriju drugog distributera, sklapanje pojedinacnih ugovora te poduzimanje mjera
za ponudu proizvoda tim kupcima, te osnivanje podruznica, skladista ili organiziranje
distributivne mreze i promidzbe na isklju€ivom teritoriju drugog distributera. Pod
aktivnim pristupanjem smatra se posjelivanje kupca, slanje kupcima poste S$to
ukljuCuje i elektroniCku posStu, oglasavanje putem medija i drugih sredstava javnog
priop¢avanja ciljanih isklju€ivo na te kupce ili grupu kupaca na iskljuivom teritoriju
drugog distributera.

(6) Pasivna prodaja, u smislu stavaka 1. i 4. ovoga Clanka, podrazumijeva
odgovaranje na zahtjeve pojedinacnih kupaca uklju€ujuci isporuku proizvoda takvim
kupcima, uz napomenu da takvo odgovaranje ne smije biti posljedica djelovanja
aktivne prodaje. Pod pasivhom prodajom smatra se i opcenito reklamiranje ili
oglasavanje u medijima ili na internetu koje dopire izvan necijeg iskljucivog teritorija ili
odredene grupe kupaca, koje je rezultat razvoja tehnologije odnosno jednostvnosti
pristupa, pa se smatra razumnim nacinom pristupanja tim kupcima ili grupama
kupaca.



Clanak 10.

(1) Skupno izuzeCe ne mozZe se primijeniti na sljede¢e obveze sadrzane u
vertikalnim sporazumima:

a) neposredne ili posredne obveze nenatjecanja Cije je trajanje neograni¢eno ili
premasuje pet godina, odnosno koje se preSutno obnavljaju te traju dulje od pet
godina jer se smatra da su ugovorene na neodredeni rok,

b) neposredne ili posredne obveze zbog kojih kupac nakon prestanka sporazuma
ne smije proizvoditi, kupovati, prodavati ili distribuirati proizvode,

c) neposredne ili posredne obveze nametnute ucCesnicima unutar selektivnog
distribucijskog sustava da ne distribuiraju pojedine zamjenske proizvode od
dobavljaca (trziSnih takmaca).

(2) Obveza nenatjecanja, u smislu stavka 1. to¢ka a) ovoga Cclanka,
podrazumijeva svaku neposrednu ili posrednu obvezu zbog koje kupac ne moze
proizvoditi, prodavati ili preprodavati zamjenske proizvode koji se natjeCu s
proizvodima koje su predmet sporazuma, ili svaku neposrednu ili posrednu obvezu
kupca da kupi od dobavlja¢a ili od nekog drugog poduzetnika na kojega ga uputi
dobavlja¢ vise od osamdeset posto (80%) od ukupne koliine proizvoda. Taj udio
izraCunava se na temelju vrijednosti kupovine proizvoda i njihovih zamjenskih
proizvoda na mjerodavnom trzistu koju je kupac ostvario u prethodnoj financijskoj
godini.

(3) Iznimno od stavka 1. toCka a) ovoga €lanka, obveza nenatjecanja koja traje
dulje od pet godina ne smatra se zabranjenim vertikalnim ograni¢enjem kada kupac
je vlasnik dobavljac, ili koju je dobavljaC uzeo u zakup od treCe strane koja nije
povezana s kupcem, pod uvjetom da trajanje obveze nenatjecanja ne prelazi
razdoblje tijekom kojeg kupac koristi poslovni prostor ili zemlju dobavljaca.

(4) lznimno od stavka 1. toCka b) ovoga Clanka ne smatra se zabranjenim
vertikalnim ograniCenjem ako je trajanje obveze kupca ograniCeno rokom od jedne
godine nakon prestanka sporazuma, a:

a) odnosi se na proizvode koji konkuriraju proizvodima koji su predmet sporazuma
(zamjenski proizvodi), i

b) ograniCava se na poslovni prostor i zemlju iz koje je kupac djelovao za vrijeme
trajanja ugovora, i

c) smatra se neophodnom radi zastite posebnog znanja (know-how) koje je
dobavlja¢ prenio kupcu, pod uvjetom da je know-how znacajan i neophodan za
provodenje sporazuma.

(5) Trajanje obveze kupca koje je ograniCeno na rok od jedne godine nakon
prestanka sporazuma u smislu stavka 4. ovoga Clanka ne iskljuCuje mogucnost
ograniCavanja koriStenja, prijenosa ili otkrivanja posebnog znanja (know-how) koje
nije vremenski odredeno, ali samo pod uvjetom da je know-how za sve vrijeme na
koje je ugovorno zasticen nakon prestanka sporazuma istodobno tajan, znacajan i
prepoznatljiv.

(6) Posebnim znanjem (know-how) u smislu stavka 4. to€ka c) i stavka 5. ovoga
Clanka smatra se paket nepatentiranih tehnickih informacija koje proisticu iz iskustva i
testiranja od strane dobavljaca, koji je tajan, znaCajan i prepoznatljiv. Tajan
podrazumijeva da know-how kao cjelina ili kao precizna konfiguracija i spoj svojih
dijelova nije op¢e poznat ili lako dostupan. ZnaCajan podrazumijeva da know-how
obuhvaca informacije koje su neophodne da bi kupac mogao Koristiti, prodavati ili



preprodavati proizvode koje su predmet sporazuma, a posebno za predstavljanje
proizvoda u tijeku prodaje, metode utjecaja na korisnike, zaposlene s posebnim
znanjima i financijski menadzment. Prepoznatljiv podrazumijeva da know-how mora
biti prezentiran na dostatno razumljiv nacin, kako bi bilo moguce provjeriti ispunjava li
kriterije tajnosti i znaCajnosti.

IV. DRUGI UVJETI KOJI MORAJU BITI ISPUNJENI ZA SKUPNO 1ZUZECE
Ostali bitni kriteriji za skupno izuzece vertikalnih sporazuma

Clanak 11.

(1) Pored uvjeta koje sporazumi moraju ispunjavati, u smislu ¢lanka 10. Zakona,
te ¢lanaka 5. do 8. ove Uredbe, pri procjeni ispunjava li sporazum uvjete za skupno
izuzece, u smislu ove Uredbe, uzimaju se u obzir i drugi bitni kriteriji, a narocito:

a) struktura mjerodavnog trzista odnosno stupanj njegove razvijenosti s obzirom
na ponudu i potraznju,

b) trziSni polozaj trziSnih takmaca, odnosno stupanj izloZenosti trziSnom
natjecanju sudionika sporazuma i ostalih dobavljata zamjenskih proizvoda, na
mjerodavnom trzistu,

c) priroda vertikalnih ugovornih ograni€enja ovisno o tome ograniavaju li trziSno
natjecanje izmedu proizvoda istog zastitnog znaka ili proizvoda razliitog zastitnog
znaka,

d) postojanje paralelne mreze vertikalnih sporazuma.

(2) Vertikalna ogranienja, u smislu stavka 1. toCka c) ovoga Clanka, smatrat ce
se dopustenima ili zabranjenima ovisno o ekonomskoj i pravnoj analizi uvjeta na
mjerodavnom trziStu na kojem ti sporazumi proizvode ucinke, odnosno ovisno o
omjeru izmedu njihovih pozitivnih i negativnih u€inaka.

V. UKIDANJE SKUPNOG IZUZECA | POJEDINACNA I1ZUZECA
Uvjeti za ukidanje skupnog izuzeca
Clanak 12.

(1) Agencija moze po sluzbenoj duznosti, u smislu ¢lanka 11. stavka 4. Zakona,
pokrenuti postupak ocjene sukladnosti s odredbama Zakona i ovom Uredbom,
pojedinog ili viSe sporazuma iz Clanka 3. ove Uredbe, ako ucinci tih sporazuma,
samostalno ili kumulativho sa slicnim sporazumima na mjerodavnom trziStu, ne
ispunjavaju uvjete za skupno izuzecée, a posebno u slu€ajevima:

a) kada je pristup mjerodavnom trzistu ili trziSno natjecanje znacajno ograni¢eno
kumulativnim u€inkom vertikalnih sporazuma koji imaju slicna vertikalna ogranienja,

b) kada vertikalni sporazumi sa sli€nim vertikalnim ogranicenjima zajedno
pokrivaju viSe od pedeset posto (50%) mjerodavnog trzista,

c) kada vertikalni sporazum ima takav uc€inak na kupce da im ne nudi alternativni
izvor opskrbe proizvodima koji predstavljaju predmet sporazuma, ili zamjenskim
proizvodima na mjerodavnom trzistu,

d) kada zbog specificnih obiljezja strukture mjerodavnog trziSta vertikalni
sporazumi tog trziSta imaju negativhe uclinke na trziSno natjecanje na trzista
povezana s mjerodavnim trziStem.

(2) Ako Agencija pri ocjeni sukladnosti sporazuma s odredbama Zakona i ovom
Uredbom, utvrdi da ne postoje razlozi za izuzeCe sporazuma, rjeSenjem cCe ukinuti
primjenu skupnog izuzec¢a za pojedini ili vise vertikalnih sporazuma.



Pojedinacno izuzece
Clanak 13.
Sudionici vertikalnog sporazuma mogu podnijeti Agenciji zahtjev za pojedinacnim
izuzeéem sporazuma, u skladu s clankom 12. Zakona, ako taj sporazum nije

obuhvacen skupnim izuzecem u smislu ove Uredbe ili po svojim obiljezjima ne spada
u kategoriju nekog drugog skupnog izuzec¢a, u smislu ¢lanka 4. to¢ka b) ove Uredbe.

IskljuCenje obveze prijave za sudionike sporazuma

Clanak 14.
Sudionici vertikalnih sporazuma koji ispunjavaju uvjete za skupno izuzece iz ove
Uredbe, u smislu Clanka 11. stavka 3. Zakona, nisu u obvezi podnijeti takve
sporazume na ocjenu Agenciji radi pojedinacnog izuzeca.

VI. PRIJELAZNE | ZAVRSNE ODREDBE

Clanak 15.

(1) Vertikalni sporazumi iz Clanka 3. i 7. ove Uredbe sklopljeni do stupanja na
snagu ove Uredbe moraju biti uskladeni s njezinim odredbama u roku Sest (6)
mjeseci od stupanja na snagu ove Uredbe.

(2) Za vertikalne sporazume sklopljene do stupanja na snagu ove Uredbe, pod
uvjetom da su uskladeni s njezinim odredbama u roku iz stavka 1. ovoga Clanka,
trzidni se udjel, iznimno od ¢lanka 6. stavka 4. i 6. ove Uredbe, izraCunava temeljem
prihoda ostvarenog u financijskoj godini koja prethodi godini stupanja na snagu ove
Uredbe.

(3) Za vertikalne sporazume sklopljene do stupanja na snagu ove Uredbe, pod
uvjetom da su uskladeni s njezinim odredbama u roku iz stavka 1. ovoga €lanka, za
izraCun ukupnog godisnjeg prihoda, iznimno od €lanka 8. stavaka 1. i 2. ove Uredbe,
uzima se u obzir ukupni godidnji prihod ostvaren u godini koja prethodi godini
stupanja na snagu ove Uredbe.

Stupanje na snagu

Clanak 186.

Ova Uredba stupa na snagu osmog dana od dana objave u »Narodnim
novinamac.
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