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Uredba Komisije (EZ-a) br. 1400/2002 od 31. srpnja 2002. o primjeni ¢lanka 81.
stavka 3. Ugovora o osnivanju Europske zajednice na kategorije vertikalnih
sporazuma i uskladena djelovanja u sektoru motornih vozila
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Uredba Komisije (EZ-a) br. 1400/2002

od 31. srpnja 2002.

o primjeni ¢lanka 81. stavka 3. Ugovora o osnivanju Europske zajednice na kategorije
vertikalnih sporazuma i uskladena djelovanja u sektoru motornih vozila

KOMISIJA EUROPSKIH ZAJEDNICA,

Uzimaju¢i u obzir Ugovor o osnivanju Europske zajednice,

Uzimajuci u obzir Uredbu Vijeca br. 19/65/EEZ-a od 2. ozujka 1965. o primjeni ¢lanka
85. stavka 3. Ugovora na odredene kategorije sporazuma i uskladena djelovanja1 koja je
posljednji put izmijenjena i dopunjena Uredbom (EZ-a) br. 1215/1999 te posebno njezin
¢lanak 1.,

Po objavljivanju nacrta ove Uredbe®,

Nakon savjetovanja sa Savjetodavnim odborom za pitanja ograni¢avajuceg djelovanja i
vladajuceg polozaja poduzetnika,

Buduéi da:

() Iskustvo steceno u sektoru motornih vozila u svezi s distribucijom novih motornih
vozila, rezervnih dijelova 1 pruzanjem poslijeprodajnih usluga, ¢ini mogué¢im utvrditi
kategorije vertikalnih sporazuma za koje se moze re¢i kako u normalnim okolnostima
ispunjavau uvjete utvrdene ¢lankom 81. stavkom 3.

(2) Ovo iskustvo vodi do zakljucka kako su u ovom sektoru potrebna stroza pravila od
onih predvidenih Uredbom Komisije (EZ-a) br. 2790/1999 od 22. prosinca 1999. o
primjeni ¢lanka 81. stavka 3. Ugovora na kategorije vertikalnih sporazuma i uskladena
djelovanja4 .

(3) Ova stroza pravila za skupno izuzece pojedinih kategorija vertikalnih sporazuma
(dalje u tekstu: izuzece), trebaju se primjenjivati na vertikalne sporazume za kupnju ili
prodaju novih motornih vozila, vertikalne sporazume za kupnju ili prodaju rezervnih
dijelova za motorna vozila te vertikalne sporazume za kupnju ili prodaju usluga popravka
1 odrzavanja za takva vozila, u slucajevima kada ove sporazume sklapaju poduzetnici koji
se medusobno ne natjeCu odnosno nisu konkurenti na trziStu, poduzetnici koji jesu
konkurenti i natjeCu se na trzitu, ili udruzenja trgovaca na malo ili serviseri. OvO
ukljucuje vertikalne sporazume sklopljene izmedu distributera koji djeluje na trzistu
maloprodaje ili ovlastenog servisera S jedne strane, i ovlastenog prodavatelja
(poddistributera) ili ovlastenog Servisera (podservisera) s druge strane. Ova Uredba
takoder se treba primjenjivati na navedene vertikalne sporazume u slucajevima kada
sadrze dodatne odredbe 0 ustupanju ili koristenju prava intelektualnog vlasnistva. Pojam

1Sl 36 od 6. ozujka 1965., str. 533/65.
2SL L 148 od 15. lipnja 1999., str. 1.
3SL C67od 16. ozujka 2002., str. 2.
“SL L 336 0d 29.12.1999,, str. 21.



«vertikalni sporazumi« treba primjereno definirati, kako bi osim takvih sporazuma na
odgovarajuci nacin ukljucivao i uskladena djelovanja.

(4) Prednost izuzeca treba ograniciti na vertikalne sporazume za koje se s dovoljnom
sigurno$¢u moze pretpostaviti daispunjavaju uvjete iz ¢lanka 81. stavka 3.

(5) Vertikalni sporazumi koji su obuhvaceni kategorijama koje su utvrdene ovom
Uredbom mogu poboljsati ekonomsku uc¢inkovitost unutar proizvodnog lanca ili lanca
distribucije na nacin §to ¢e omogucéiti bolju suradnju izmedu poduzetnika sudionika
sporazuma. Oni sudionicima sporazuma POSebnNo mogu smanjiti troSkove transakcije i
distribucije, te za posljedicu imati optimizaciju prodaje i ulaganja.

(6) Vjerojatnost da ¢e takvi ucinci povecane ucinkovitosti nadmasiti protutrzi$ne ucinke
koji su posljedica ograni¢enja sadrzanih u vertikalnim sporazumima ovisi o trzi$noj shazi
predmetnih poduzetnika, pa sukladno tomu, i o mjeri u kojoj su ti poduzetnici izlozeni
konkurenciji drugih dobavljaca roba ili usluga, a koje kupac smatra nadomjestivima ili
zamjenjivima na osnovu njihovih svojstava, cijena ili namjene.

(7) Kako bi se odredila trziSna snaga dobavljac¢a potrebno je utvrditi pragove trzisnih
udjela. Nadalje, ova Uredba, specificna za ovaj sektor, treba sadrzavati stroza pravila od
onih koja su bila utvrdena Uredbom (EZ-a) br. 2790/1999, posebice u odnosu na
selektivnu distribuciju. Pragovi trzi$nih udjela ispod kojih se mozZe pretpostaviti da
prednosti koje osiguravaju vertikalni sporazumi nadmasuju njihove ogranicavajuce
ucinke trebaju varirati ovisno o obiljezjima razli¢itih vrsta vertikalnih sporazuma. Stoga
se moze opcenito pretpostaviti da vertikalni sporazumi imaju takve prednosti u
slucajevima kada predmetni dobavlja¢ ima trzi$ni udjel do 30% na trziStima distribucije
novih motornih vozila ili rezervnih dijelova, odnosno do 40% kada za prodaju novih
motornih vozila koristi kvantitativna selektivna distribucija. U svezi pruzanja
poslijeprodajnih usluga, moze se pretpostaviti da, u pravilu, vertikalni sporazumi
temeljem kojih dobavlja¢ utvrduje kriterije u svezi nacina na koji njegovi ovlasteni
serviseri moraju pruzati usluge popravka ili odrzavanja motornih vozila odredene marke
vozila i temeljem kojih im nabavlja opremu i dge obuku za pruZzanje takvih usluga,
uzivaju takve prednosti kada mreza ovlastenih servisera predmetnog dobavljaca ima
trzi$ni udjel do 30%. Medutim, u slucaju vertikalnih sporazuma koji sadrze obveze 0
iskljuc¢ivoj opskrbi, za utvrdivanje sveukupnih ucinaka takvih vertikalnih sporazuma na
trziSte odlucujudi je trzisSni udjel kupca.

(8) Iznad gore navedenih pragova trzisnih udjela ne moze se pretpostaviti da ¢e vertikalni
sporazumi obuhvaceni ¢lankom 81. stavkom 1. obi¢no proizvoditi objektivnO pozitivne
ucinke takvih obiljezja i opsega da bi se njima moglo nadmasiti negativne ucinke koje
takvi sporazumi imaju na trziSno natjecanje. NO, takvi pozitivni ufinci mogu se
predvidjeti u slucaju kvalitativne selektivne distribucije, neovisno o veli€ini trziSnog
udjela dobavljaca.

(9) Kako bi se sprijeCio raskid sporazuma od strane dobavljaca iz razloga Sto neki
distributer ili serviser posluje na nacin da to njegovo poslovno ponasanje proizvodi
pozitivne ucinke na trziSno natjecanje, primjerice bavi se aktivnom ili pasivnom
prodgjom stranim potrosacima, prodaje vozila razli¢itih proizvodaca (multi-branding) ili
podugovara usluge popravka i odrzavanja, svaka obavijest o raskidu sporazuma mora u
pisanom obliku na objektivan i transparentan nacin jasno navesti razloge raskida
sporazuma. Nadalje, kako bi se ojacala neovisnost distributera i servisera od njihovih
dobavljaca, za neobnavljanje sporazuma koji su sklopljeni na odredeno vrijeme te za



raskid sporazuma sklopljenih na neodredeno vrijeme potrebno je utvrditi minimalne
otkazne rokove.

(10) U cilju poticanja trziSne integracije i omogucavanja distributerima ili ovlastenim
serviserima da iskoriste dodatne poslovne mogucénosti, distributerima ili ovlaStenim
serviserima mora se dopustiti preuzimanje drugih poduzetnika iste vrste dakle onih koji
prodaju ili servisirgu istu marku motornih vozila unutar sustava distribucije. U tu svrhu,
svakim se vertikalnim sporazumom izmedu dobavljaca i distributera ili ovlastenog
serviseramora utvrditi pravo ovih zadnje spomenutih da prenesu sva svoja prava i obveze
na bilo kojeg drugog poduzetnika iste vrste po svom izboru 0dnosno koji prodaje ili
servisiraistu marku motornih vozila unutar sustava distribucije.

(11) Kako bi se omogucilo brzo rjeSavanje sporova koji nastgju izmedu stranaka
sudionika sporazuma o distribuciji koji bi u na taj na¢in mogli Sprijeciti uc¢inkovito
trzisno natjecanje, sporazumi bi trebali biti obuhvacéeni izuze¢em Samo ako je svakoj od
stranaka oOsigurano pravo da se obrati neovisnom stru¢njaku ili arbitrazi, posebno u
slu¢aju otkazivanja i raskida sporazuma.

(12) Neovisno o trziSnom udjelu predmetnih poduzetnika, ovom Uredbom nisu
obuhvaceni vertikalni sporazumi koji sadrze odredene vrste osobito teskih ogranicenja
trziSnog natjecanja (dalje u tekstu: teska ogranienja) koja, opéenito, znacajno
ograniCavaju trziSno natjecanje ¢ak i kada je rije¢ o niskim trziSnim udjelima i koja nisu
neophodna za postizanje gore navedenih pozitivnih uc¢inaka. Ovo se posebno odnos na
vertikalne sporazume koji sadrze ograni¢enja poput odredivanja najnizih ili fiksnih
prodajnih cijena i, uz pojedine iznimke, ograniCenja podru¢ja na kojemu, ili potroSaca
kojima, distributer ili serviser prodaju robu ili usluge iz ugovora. Takvi sporazumi ne bi
trebali biti obuhvaceni izuzecem.

(13) Neophodno je osigurati da u€inkovito trziSno natjecanje unutar zajednickog trzista te
izmedu distributera koji se nalaze u razli¢itim drzavama clanicama ne bude ograni¢eno
ukoliko se dobavlja¢ koristi selektivnom distribucijom na nekim trziStima, a drugim
oblicima distribucije na drugim trzis§tima. Sporazumi o selektivnoj distribuciji koji
ogranic¢avaju pasivnu prodaju bilo kojem krajnjem korisniku ili neovlastenom distributeru
koji se nalaze na trziStima, odnosno vertikalni sporazumi kojima se dobavlja¢ obvezuje
prodavati proizvode koji su predmet sporazuma samo jednom distributeru odabranom na
odredenom podrucju ili posebno odredenoj grupi kupaca koja je iskljuc¢ivo dodijeljena
tom distributeru, ne mogu uzivati pogodnost izuzeca. Izuzecem isto tako ne bi trebali biti
obuhvaceni sporazumi o iskljucivoj distribuciji ukoliko se ograniava aktivna ili pasivna
prodaja bilo kojem krajnjem korisniku ili neovlastenom distributeru koji se nalazi na
trziStima gdje se koristi selektivna distribucija.

(14) Pravo svakog distributera na pasivnu ili, ako postoji, aktivnu prodaju novih motornih
vozila krajnjim Kkorisnicima, treba ukljuciti pravo prodaje takvih vozila krajnjim
korisnicima koji su ovlastili posrednika ili agenta za kupnju za kupnju, preuzimanje,
prijevoz ili skladiStenje novog motornog vozila u njithovo ime.

(15) Pravo svakog distributera na prodaju novih motornih vozila ili rezervnih dijelova,
odnosno pravo svakog ovlastenog servisera na pasivnu ili, ako postoji, aktivnu prodaju
usluga popravka i odrzavanja bilo kojem krajnjem korisniku treba ukljucivati pravo na
prodaju putem Interneta ili putem Internet stranica tre¢ih osoba.

(16) Ogranicenja koja postavljaju dobavljaci na prodaju svojih distributera bilo kojem
krajnjem korisniku u drugim drzavama ¢lanicama, na primjer kada se naknada za rad



distributera ili kupovna cijena odreduju ovisno o odredistu vozila ili mjestu prebivalista
krajnjih korisnika, Smatrgju Se neizravnim ograni¢enjima prodaje. Drugi primjeri
neizravnih ogranicenja prodaje ukljuuju nabavne kvote zasnovane na podrucjima
prodaje koja nisu unutar zajedni¢kog trzista, bez obzira vezuju li se iste i za ciljeve
prodaje ili ne. Sustavi bonusa koji ovise o odredistu vozila ili se temelje na bilo kojem
obliku diskriminiraju¢e opskrbe proizvoda distributerima, bilo da se radi 0 manjku
proizvedenih proizvoda ili ne€emu drugom, takoder imaju za posljedicu neizravno
ograni¢avanje prodaje.

(17) Vertikalni sporazumi koji ne obvezuju ovlastene servisere unutar sustava distribucije
dobavljaca na postivanje uvjeta iz jamstva, obavljanje besplatnog servisiranja te poslova
opoziva vozila koji se odnose na sva motorna vozila odredene marke koja se prodaje na
zajednickom trzi$tu, Smatrgju se neizravnim ograni¢enjem prodaje pa stoga ne bi trebali
biti obuhvaceni izuzeCem. Ova obveza ne dovodi u pitanje pravo dobavljac¢a motornih
vozila da distributeru nametne obvezu poStivanja uvjeta iz jamstva te obavljanje
besplatnog servisiranja i opoziva vozila kada je rije¢ o novim motornim vozilima koje
prodaje. Tu obvezu moze izvrsiti ili sam distributer ili u slucaju sklapanja podugovora,
ovlasteni serviser ili serviseri s kojima je sklopljen podugovor o obavljanju tih usluga.
Stoga, u ovakvim bi slucajevima potrosaci trebali imati mogucénost obratiti se distributeru
ukoliko ovlasteni serviser s kojim je distributer sklopio podugovor o obavljanju tih usluga
na odgovaraju¢i nacCin ne izvrSava gore navedene obveze. Nadalje, kako bi se
distributerima motornih vozila omogudila prodaja krajnjim korisnicima na citavom
zajednickom trziStu, izuzece se treba primjenjivati samo na sporazume o distribuciji
kojima se od servisera unutar mreze dobavljaa trazi pruzanje usluga popravka i
odrzavanja za proizvode iz ugovora i odgovarajuce proizvode neovisno o tomu gdje se ti
proizvodi prodaju na zajedni¢kom trzistu.

(18) Na trziStima na kojima se koristi selektivna distribucija, izuzece se treba
primjenjivati i na zabranu distributeru da obavlja djelatnost iz nekog drugog poslovnog
prostora u kojem je on distributer vozila koja nisu putnicka vozila ili laka gospodarska
vozila. Medutim, ova zabrana ne bi trebala biti obuhvaéena izuze¢em ukoliko se odnosi
na ogranicavanje Sirenja djelatnosti distributera na ovlastenom poslovnom prostoru, ha
primjer, ograni¢avanjem razvitka ili kupnje infrastrukture koja je neophodna za rast
prodaje, ukljucujudi i poveéanja koja donosi prodaja putem Interneta.

(19) Bilo bi neprimjereno izuzeti bilo koji vertikalni sporazum koji ogranicava ¢lanovima
sustava distribucije prodaju originalnih rezervnih dijelova ili rezervnih dijelova
usporedive kvalitete neovisnim serviserima koji ih koriste za pruzanje usluga popravka ili
odrzavanja. Bez pristupa tim rezervnim dijelovima, neovisni serviseri ne bi bili u
moguénosti ucinkovito se natjecati se na trziStu s ovlaStenim serviserima, buduéi da
potrosaCima ne bi mogli pruziti usluge visoke kvalitete koje doprinose sigurnom i
pouzdanom funkcioniranju motornih vozila.

(20) Kako bi se krajnjim korisnicima omogucilo da ostvare pravo na kupnju novih
motornih vozila sa specifikacijama identi¢nima onima koja se prodaju u bilo kojoj drugoj
drzavi cClanici od strane bilo kojeg distributera sa zajednickog trzista koji prodaje
odgovaraju¢e modele vozila na zajednickom trzistu, izuzece se treba primjenjivati samo
na vertikalne sporazume koji mu omogucuju da naruci, drzi na zalihi i prodaje svako
takvo vozilo koje odgovara modelu unutar njegovog ugovornog opsega proizvoda.
Diskriminiraju¢i ili objektivno gledaju¢i neopravdani uvjeti opskrbe, posebice oni koji se



odnose na vrijeme isporuke ili cijene, a koje dobavlja¢ primjenjuje na odgovarajuca
vozila, trebaju se smatrati ograni¢enjem pravadistributera da prodaje takva vozila.

(21) Motorna su vozila skupa i tehnicki slozena pokretna roba koja zahtijeva popravak i
odrzavanje u redovitim i neredovitim vremenskim razmacima. Medutim, za distributere
novih motornih vozila nije neophodno pruzati i usluge popravkai odrzavanja. Legitimni
interesi dobavljaca 1 krajnjih korisnika mogu se u potpunosti zadovoljiti ukoliko
distributer sklopi podugovor za pruzanje tih usluga sa serviserom ili viSe servisera unutar
sustava distribucije dobavljaca, ukljuuju¢i obveze poStivanja uvjeta iz jamstava,
besplatno servisiranje i poslove opoziva vozila. Ipak, razumno je olakSati pristup
uslugama popravka 1 odrzavanja. Stoga dobavlja¢ moze zahtijevati od distributera koji su
sklopili podugovor o uslugama popravka i odrzavanja s jednim ili viSe ovlastenih
servisera, da krajnjim korisnicima daju naziv i adresu predmetne radionice ili radionica
za popravak. Ukoliko se neki od ovlastenih servisera ne nalazi u blizini prodajnog mjesta,
dobavlja¢ moze takoder zahtijevati od distributera da obavijesti krajnje korisnike koliko
su radionica ili radionice za popravak udaljene od prodajnog mjesta. Medutim, dobavljac¢
moze nametnuti takve obveze samo pod uvjetom da slicne obveze takoder nametne
distributerima ¢ija radionica za popravak nije u istim prostorijama u kojima se nalazi
njihovo prodajno mjesto.

(22) Nadalje, kako bi se na primjeren nac¢in pruzile usluge popravka i odrzavanja, nije
neophodno da ovlasteni serviseri i prodaju nova motorna vozila. Izuze¢e stoga ne bi
trebalo obuhvacati vertikalne sporazume koji sadrze bilo kakvu izravnu ili neizravnu
obvezu ili poticaj koji za posljedicu ima vezanje prodge i usluga servisiranja, odnosno
koja ¢ini izvedbu jedne od ovih aktivnosti ovisnom o izvedbi druge; ovo je posebno
slucaj kada naknada za rad distributera ili ovlastenih servisera, koja se odnosi na kupnju
ili prodaju roba ili usluga neophodnih za jednu aktivnost, ovisi o kupnji ili prodaji roba ili
usluga koje se odnose na drugu aktivnost, ili kada se sve te robe ili usluge
netransparentno zbrajaju i za posljedicu imaju jedan sustav naknade za rad ili jedan
sustav popusta.

(23) Kako bi se osiguralo ucinkovito trziSno natjecanje na trziStima popravka i
odrzavanja, te kako bi se dopustilo serviserima da u svojoj ponudi krajnjim korisnicima
imaju rezervne dijelove konkurentnih proizvodaca, poput originalnih rezervnih dijelova i
rezervnih dijelova usporedive kvalitete, izuze¢e ne bi trebalo obuhvacati vertikalne
sporazume koji ograni¢avaju pravo ovlastenih servisera unutar sustava distribucije
proizvodaca vozila, neovisnih distributera rezervnih dijelova, neovisnih servisera ili
krajnjih korisnika da rezervne dijelove nabavljaju od proizvodaca tih rezervnih dijelova
ili od tre¢ih strana po vlastitom izboru. Ovo ne utjeCe na odgovornost proizvodaca
rezervnih dijelova sukladno odredbama gradanskog prava.

(24) Nadalje, kako bi se ovlastenim 1 neovisnim serviserima te krajnjim korisnicima
omogucilo da prepoznaju proizvodaca dijelova za motorna vozila ili rezervnih dijelova
za motorna vozila, i da izaberu izmedu rezervnih dijelova konkurentnih proizvodaca,
izuze¢e ne bi trebalo obuhvatiti sporazume kojima proizvoda¢ motornih vozila
ogranicava pravo proizvodaca dijelova ili originalnih rezervnih dijelova da ucinkovito i
na vidljivom mjestu te dijelove oznaci svojim robnim zigom ili logotipom. Nadalje, kako
bi se olakSao ovaj izbor te prodaja rezervnih dijelova koji su proizvedeni prema
specifikacijama te proizvodnim normama i standardima kvalitete koje je za proizvodnju
dijelova ili rezervnih dijelova postavio proizvoda¢ vozila, pretpostavlja se da se rezervni



dijelovi smatrgju originalnim rezervnim dijelovima ako proizvoda¢ rezervnih dijelova
izdaje potvrdu kojom jam¢i da su dijelovi iste kvalitete kao i1 dijelovi koji se koriste u
montazi motornog vozila te da su proizvedeni prema tim specifikacijama i standardima
Ostali rezervni dijelovi za koje proizvodac u svakom trenutku moze izdati potvrdu kojom
jamci da svojom kvalitetom odgovaraju dijelovima koji se koriste u montazi odredenog
motornog vozila, mogu se prodavati kao rezervni dijelovi usporedive kvalitete.

(25) Izuzece ne bi trebalo obuhvacdati vertikalne sporazume kojima se ovlaStenim
serviserima ograni¢ava uporaba rezervnih dijelova usporedive kvalitete za popravak ili
odrzavanje motornog vozila. Medutim, s obzirom na ugovorom utemeljenu izravnu
ukljucenost proizvodaca vozila u popravke pod garancijom, besplatno servisiranje te
poslove opoziva vozila, sporazumi koji sadrze odredbe koje obvezuju ovlastene servisere
dakoriste originalne rezervne dijelove koje mu je isporucio proizvoda¢ vozila u svrhu tih
popravaka, trebaju biti obuhvaceni izuzecem.

(26) Kako bi se zastitilo ucinkovito trziSno natjecanje na trziStu usluga popravka i
odrzavanja te kako bi se sprijecilo isklju¢ivanje neovisnih servisera s trzista, proizvodaci
motornih vozila moraju dopustiti svim zainteresiranim neovisnim poduzetnicima pun
pristup svim tehnickim podacima, dijagnostickoj i ostaloj opremi, alatima, ukljucujuéi
sve relevantne racunalne programe, kao 1 obuku potrebnu za popravak i odrzavanje
motornih vozila. Neovisni poduzetnici kojima se mora omoguciti takav pristup posebno
ukljuCuju neovisne servisere, proizvodaCe opreme ili alata za popravak, izdavace
tehnickih informacija, automobilske klubove, operatere za pomo¢ na cesti, operatere koji
pruzaju usluge pregleda i testiranja vozila te operatere koji pruzaju obuku serviserima.
Posebno, pristup trziStu ne smije biti ograniCen na diskriminiraju¢i nacin izmedu
ovlastenih 1 neovisnih operatera, mora biti omogucen na zahtjev te bez nepotrebnog
odlaganja, a cijena koja se napladuje za informacije ne smije otezati pristup tim
informacijama na nacin da se ne uzme u obzir mjera u kojoj ih neovisan operater koristi.
Od dobavljaca motornih vozila treba traziti da omoguée neovisnim operaterima pristup
tehnickim podacima o novim motornim vozilima u isto vrijeme kada se takav pristup
omogucuje njihovim ovlastenim serviserima i ne SMiju obvezivati neovisne operatere na
kupnju vise podataka od onih koji su im neophodni kako bi bili u stanju izvrsSiti
predmetni posao. Dobavljaci trebaju imati obvezu omoguditi pristup tehnickim podacima
neophodnim za ponovno programiranje elektronickih uredaja u motornom vozilu. No,
zakonito je i pravilno s njihove strane uskratiti pristup tehnickim podacima koji bi tre¢im
stranama mogli omoguciti zaobilazenje ili onesposobljavanje postoje¢ih uredaja protiv
krade u vozilu, ponovnu kalibraciju elektronickih uredaja ili manipulaciju uredajima koji,
na primjer, ograni¢avaju brzinu motornog vozila, osim ako se zaStita protiv krade,
ponovna kalibracija ili manipuliranje uredajima u vozilu moZe osigurati na neki drugi,
manje ograni¢avaju¢i nain. Prava intelektualnog vlasniStva i prava na know-how,
ukljucujuéi i prava koja se odnose na gore navedene uredaje, moraju se ostvarivati na
nacin kako bi se izbjegao svaki oblik zlouporabe.

(27) Kako bi se osigurao pristup mjerodavnim trzistima i sprijecili tajni dogovori i
protutrziSna postupanja, kao i s ciljem pruzanja moguénosti distributerima da prodaju
vozila dva ili viSe proizvodaca koji nisu povezani poduzetnici, izuzece je mogucée pod
posebno odredenim uvjetima. NO, izuzece se u tu svrhu ne moze primijeniti na obveze
nenatjecanja. Posebno se izuze¢em ne moze obuhvatiti zabrana prodaje konkurentnih
marki vozila, ne dovodeci u pitanje mogucnost dobavljaca da propise distributeru obvezu



izlaganja njegovih vozila u posebnom dijelu izloZbenog salona koji je rezerviran samo za
tu vrstu vozila, akako bi se izbjegla zabuna u odnosu na ostale marke vozila. Isto vrijedi i
za obvezu izlaganja citavog asortimana motornih vozila proizvedenih od strane
poduzetnika koji nisu medusobno povezani ukoliko se time onemogucava ili bezrazlozno
otezava prodaja ili izlaganje vozila. Nadalje, obveza prema kojoj je potrebno imati
prodavace osposobljene samo za prodaju odredene robne marke smatra se neizravnom
obvezom nenatjecanja pa stoga ne treba biti obuhvaéena izuzec¢em, osim ako distributer
odlu¢i imati prodavace osposobljene za prodaju samo odredene robne marke a dobavlja¢
plati sve dodatne troskove postavljanja takvog uvjeta.

(28) Kako bi se osiguralo da serviseri budu u moguénosti vrsiti popravke ili odrzavanje
svih motornih vozila, izuzeée se ne treba primjenjivati na bilo koju obvezu kojom se
ogranicava pravo servisera motornih vozila da pruza usluge popravka ili odrzavanja za
robne marke konkurentnih dobavljaca.

(29) Nadalje, posebni uvjeti potrebni su kako bi se odredena ogranienja iskljucila iz
moguénosti izuze¢a a koja se ponekad namecu u kontekstu sustava selektivne
distribucije. Ovo Se posebno odnosi na obveze koje imaju za posljedicu spre¢avanje
¢lanova sustava selektivne distribucije da prodaju robne marke pojedinih konkurentnih
dobavljaca, Sto bi lako moglo dovesti do iskljucivanja pojedinih robnih marki s trzista.
Dodatni uvjeti neophodni su kako bi se promicalo intra-brand trzisno natjecanje (trzisno
natjecanje izmedu distributera ili maloprodajnih trgovaca u prodaji proizvoda iste robne
marke) 1 trZiSna integracija unutar zajednickoga trziSta, s ciljem otvaranja mogucnosti
distributerima i ovlastenim serviserima koji Zele iskoristiti poslovne moguénosti izvan
mjesta poslovnog nastana, kao i s ciljem stvaranja uvjeta kojima ¢e se omoguciti razvoj
distributera razli¢itih robnih marki (multi-branding). Posebno ne treba obuhvatiti
izuzeéem ogranicenje koje se odnosi na djelovanje izvan ovlastenog poslovnog prostora
kada je rije¢ o distribuciji putnickih vozila i1 lakih gospodarskih vozila ili 0 pruzanju
usluga popravka i odrZavanja. Dobavlja¢ moze traziti dodatan prostor za prodaju ili
isporuku putnic¢kih vozila i1 lakih gospodarskih vozila a od radionica za popravke da
ispunjavaju predmetne kvalitativne kriterije koji se primjenjuju na slicne poslovne
prostore koji se nalaze na istom zemljopisnom podrucju.

(30) Izuzece ne treba primjenjivati na obveze kojima se ogranicava pravo distributera da
proda e usluge leasinga za motorna vozila.

(31) Ogranicenja trziSnoga udjela, Cinjenica da odredeni vertikalni sporazumi nisu
obuhvaceni izuze¢em, kao i uvjeti koji su utvrdeni ovom Uredbom, trebaju pod
normalnim okolnostima osigurati da sporazumi na koje se izuzece odnosi ne omoguce
poduzetnicima sudionicima tih sporazuma da ukinu trziSno natjecanja U odnosu na
znacajni dio predmetnih roba ili usluga.

(32) U pojedinim sluc¢ajevima u kojima sporazumi, koji bi inace mogli biti obuhvaceni
pogodnoscu izuzeca, ipak Stvargju ucinke koji nisu sukladni s odredbama iz ¢lanka
81.stavka 3., Komisija je ovlaStena ukinuti izuzete sporazuma; ovo osobito u slucaju
kada kupac ima znacajnu trzi$nu snagu na mjerodavnom trzistu na kojem preprodaje robu
ili pruza usluge ili u sluc¢aju kada paralelne mreze vertikalnih sporazuma imaju sli¢ne
ucinke koji znacajno ogranicavaju pristup mjerodavnom trzistu ili trziSnom natjecanju na
njemu; takvi kumulativni ucinci mogu se na primjer pojaviti u slucaju selektivne
distribucije. Komisija moze takoder ukinuti pogodnost izuzeca ukoliko je trzi$no
natjecanje znacajno ograniceno na nekom trzistu kao posljedica prisutnosti na tom trzistu



dobavljata odredene trziSne snage ili ukoliko se cijene i uvjeti opskrbe koji se
primjenjuju na distributere motornih vozila u znacajnoj mjeri razlikuju na razli¢itim
trzistima u zemljopisnom smislu. Komisija moze takoder ukinuti izuzece ako se na robu
iz ugovornog opsega proizvoda primjenjuju diskriminirajuée cijene ili nejednaki uvjeti
prodaje, ili pak neosnovano visoki dodatni iznosi naknade, poput onih za izvedbu vozila
u kojoj se upravljacki mehanizam nalazi na desnoj strani vozila.

(33) Uredba broj 19/65/EEZ-a daje ovlasti nacionalnim tijelima drzava ¢lanica da ukinu
izuze¢e onih vertikalnih sporazuma ¢iji ucinci nisu u skladu s uvjetima utvrdenima
¢lankom 81. stavkom 3. kada se takvi ucinci pojave na teritoriju drzave Clanice ili na
jednom njezinom dijelu, 1 kada predmetno podrucje ima obiljezja izdvojenog
zemljopisnog trziSta; provedba nacionalnih ovlasti u smislu ukidanja izuze¢a ne bi smjela
dovoditi u pitanje ujednacenu primjenu pravila Zajednice o trziSnom natjecanju ili punu
ucinkovitost mjera koje se donose u cilju primjene ovih pravila na ¢itavom zajednickom
trzistu.

(34) Kako bi se osigurao bolji nadzor paralelnih mreza vertikalnih sporazuma koji imaju
slicne ogranicavajuce ucinke i koji obuhvacaju vise od 50% predmetnog trzista, Komisija
treba imati ovlast da izuzece proglasi neprimjenjivim u slucaju vertikalnih sporazuma
koji sadrze posebna ograni¢enja koja se odnose na predmetno trziste, ¢cime se ponovno
uspostavlja puna primjena ¢lanka 81. stavka 1. na takve sporazume.

(35) Izuzeée se treba odobriti ne dovode¢i u pitanje primjenu odredaba ¢lanka 82.
Ugovora o zloporabi vladajuéeg polozaja poduzetnika.

(36) Uredba Komisije (EZ) broj 1475/95 od 28. lipnja 1995. o primjeni ¢lanka 85. stavka
3. Ugovora na odredene kategorije sporazuma o distribuciji 1 servisiranju motornih
vozila® primjenjuje se do 30. rujna 2002. Kako bi se svim poduzetnicima osiguralo
vrijeme za prilagodbu vertikalnih sporazuma koji su sukladni s tom uredbom i koji ostaju
na snazi u trenutku kada im istekne pravo na izuzeée temeljem istog propisa, primjereno
je da takvi sporazumi budu obuhvaceni pogodnos¢u prijelaznog razdoblja do 1. listopada
2003. Tijekom navedenog razdoblja ti sporazumi trebgju temeljem ove Uredbe biti
izuzeti od zabrane utvrdene ¢lankom 81. stavkom 1.

(37) Kako bi se svim poduzetnicima unutar kvantitativnog selektivnog distribucijskog
sustava za nova putnicka vozila i laka komercijalna vozila omogucilo da prilagode svoje
poslovne aktivnosti u smislu neprimjenjivosti izuze¢e na klauzule sporazuma koje se
odnose na prodaju ili isporuku u poslovnim prostorima na drugim lokacijama, primjereno
je propisati kako ¢e uvjet naveden u ¢lanku 5. stavku 2. to¢ki (b) stupiti na snagu 1.
listopada 2005.

(38) Komisija treba redovito nadzirati provedbu ove Uredbe, posebice obracajuci
pozornost na njezine ucinke na trziSno natjecanje u maloprodaji motornih vozila te na
trziStu poslijeprodajnih usluga servisiranjana zajedni¢kom trzistu ili njegovim odredenim
dijelovima. Ovo treba ukljuciti kontrolu ucinaka ove Uredbe na strukturu i razinu
koncentracije distribucije motornih vozila kao i na njezine ucinke na trziSno natjecanje.
Komisija treba takoder napraviti evaluaciju primjene ove Uredbe te 0 tome izraditi
izvjes¢e najkasnije do 31. svibnja 2008.

DONIJELA JE OVU UREDBU:

®>SL L 145 od 29.lipnja 1995., str. 25.



Clanak 1.

Definicije

1. Za potrebe ove Uredbe:

() «konkurentni poduzetnici» oznacava stvarne ili potencijalne dobavljaée na istom
trziStu u proizvodnom smislu; trzi$te u proizvodnom smislu ukljucuje robe ili usluge koje
kupac smatra zamjenjivima ili nadomjestivima robama i uslugama iz ugovora (zamjenski
proizvodi), zbog obiljezja samih proizvoda, njihove cijene i namjene;

(b) «obveza nenatjecanja» podrazumijeva svaku neposrednu ili posrednu obvezu zbog
koje kupac ne moze proizvoditi, kupovati, prodavati ili preprodavati robe i usluge koje se
natjeGu s robama i uslugama koje su predmet sporazuma, ili svaku neposrednu ili
posrednu obvezu kupca da kupi od dobavljaca ili od nekog drugog poduzetnika na kojega
ga uputi dobavlja¢ vise od 30 % od ukupne koli¢ine roba i usluga koje su predmet
sporazuma, odgovaraju¢ih roba ili usluga te zamjenskih proizvoda (supstituta) na
mjerodavnom trzistu, izracunato na temelju vrijednosti kupovine ostvarene u prethodnoj
kalendarskoj godini. Obveza prema kojoj distributer prodaje motorna vozila drugih
dobavljaca u odvojenim prostorijama izlozbenog salona s ciljem izbjegavanja zabune
izmedu marki vozila ne smatra se obvezom nenatjecanja u smislu ove Uredbe. Obveza
nametnuta distributeru da za prodaju pojedinog osobnog vozila odredenog zastitnog
znaka ima posebno osoblje smatra se obvezom nenatjecanja u smislu ove Uredbe, osim
ako distributer odluc¢i imati takvo posebno osoblje, te ako dobavljac¢ snosi sve dodatne
troskove vezane uz posebno osoblje;

(¢) «vertikalni sporazumi» Su sporazumi ili uskladena djelovanja izmedu dva ili vise
poduzetnika, od kojih svaki od njih djeluje, u svrhu sporazuma, na razli¢itoj razini
proizvodnje odnosno distribucije;

(d) «vertikalna ograni¢enja» SU ograniCenja trziSnog natjecanja koja su obuhvacena
¢lankom 81. stavkom 1., kada su takva ogranic¢enja sadrzana u vertikalnom sporazumu;
(e) «obveza iskljucive opskrbe» oznacava obvezu dobavljaca koji neposredno ili
posredno obvezuje prodavati robe ili usluge koje su predmet sporazuma samo jednom
kupcu na zajednickom trzistu u svrhu specifi¢ne uporabe ili daljnje prodaje;

(f) «selektivni sustav distribucije» oznaCava sustav distribucije u kojemu se dobavlja¢
obvezuje, posredno ili neposredno, prodavati robe ili usluge koje su predmet sporazuma,
samo distributerima ili serviserima odabranima na temelju posebnih kriterija, a
distributeri ili serviseri obvezuju se da nece prodavati takve robe ili usluge neovlastenim
distributerima ili neovisnim serviserima, ne iskljucuju¢i mogucénost prodaje rezervnih
dijelova neovisnim serviserima ili obvezu pruzanja svih tehnickih informacija, opreme za
dijagnostiku, alata i obuke za popravak i odrzavanje motornih vozila neovisnim
operaterima, ili u svrhu provedbe mjera zastite okolisa;

(g) «kvantitativni selektivni distribucijski sustav» je selektivni distribucijski sustav u
kojem dobavlja¢ odreduje kriterije za odabir distributera ili servisera kojima izravno
ogranicava njihov broj na mjerodavnom trzistu;

(h) «kvalitativni selektivni distribucijski sustav» je selektivni distribucijski sustav u
kojem dobavlja¢ odreduje kriterije za izbor distributera ili servisera koji su iskljucivo
kvalitativne prirode. Takvi kriteriji nuzni su zbog obiljezja roba ili usluga koje su
predmet sporazuma i jedinstveno su utvrdeni za sve distributere ili servisere koji se zele
prikljuciti tom sustavu distribucije, a ne smiju se primjenjivati na diskriminiraju¢i nacin i
ne mogu izravno ogranicavati broj distributera ili servisera na mjerodavnom trzistu;



(1) «prava intelektualnog vlasnistva» ukljucuju prava industrijskog vlasnistva, autorsko
pravo i srodnaprava;

() «know-how» oznaCava posebna znanja — paket nepatentiranih tehnickih informacija
koje proisti¢u iz iskustva i testiranja od strane dobavljaca, koji je tajan, znacajan i
prepoznatljiv. U ovom kontekstu ,,tajan* podrazumijeva da know-how kao cjelina ili kao
precizna konfiguracija 1 spoj svojih dijelova nije opce poznat ili lako dostupan.
»Znacajan“ podrazumijeva da know-how obuhvaca informacije koje su neophodne da bi
kupac mogao koristiti, prodavati ili preprodavati robe ili usluge. ,,Prepoznatljiv*
podrazumijeva da know-how mora biti prezentiran na dostatno razumljiv nacin, kako bi
bilo moguce provjeriti ispunjava li kriterije tajnosti 1 znacajnosti;

(k) «kupacy», bez obzira je li rije¢ o distributeru ili serviseru, je poduzetnik koji prodaje
robe ili usluge u ime drugog poduzetnika;

(1) «ovlasteni serviser» je davatelj usluga popravka i odrZzavanja motornih vozila u
distribucijskom sustavu kojeg je uspostavio dobavlja¢ motornih vozila;

(m) «neovisni serviser» je davatelj usluga popravka i odrzavanja motornih vozila koji ne
djeluje u okviru sustava distribucije koji je uspostavio dobavlja¢ motornih vozila za koje
pruza usluge popravka ili odrZzavanja. Ovlasteni serviser unutar sustava distribucije
pojedinog dobavljaca smatra se neovisnim serviserom, za potrebe ove Uredbe, ako pruza
i usluge popravka ili odrZzavanja motornih vozila koji nisu obuhvaéeni sustavom
distribucije navedenog dobavljaca;

(n) «motorno vozilo» je vozilo na vlastiti pogon namijenjeno uporabi na javnim cestama
koje ima tri ili viSe kotaca;

(o) «putnicko vozilo» je vozilo namijenjeno prijevozu putnika koje uz vozacevo sjedalo
ima najvise osam sjedala;

(p) «lako gospodarsko vozilo» je vozilo namijenjeno prijevozu robe ili putnika, ¢ija
ukupna masa ne prelazi 3,5 tone, a ako se pojedino lako gospodarsko vozilo prodaje u
inacici, ¢ija ukupna masa prelazi 3,5 tone, sve inaCice tog vozila smatraju se lakim
gospodarskim vozilom;

(@) «ugovorni opseg proizvoda» oznacava sve razliite modele motornih vozila koje
distributer moze kupiti od dobavljaca;

(r) «motorno vozilo koje odgovara modelu iz ugovornog opsega proizvoda» je vozilo
koje je predmetom sporazuma o distribuciji s drugim poduzetnikom unutar sustava
distribucije koje je uspostavio proizvodac, odnosno koji je uspostavljen uz njegov
pristanak, te koje je:

—serijski proizvedeno ili sastavljeno od strane proizvodaca, te

— identi¢no po obliku, pogonu, podvozju, te vrsti motora vozilu iz ugovornog opsega
proizvoda;

() «rezervni dijelovi» su dijelovi koja treba ugraditi u ili na motorno vozilo, kako bi se
zamijenili dijelovi toga vozila, ukljucujuéi robu poput maziva koja je neophodna za
uporabu motornoga vozila, uz iznimku goriva;

(t) «originalni rezervni dijelovi» Su rezervni dijelovi koji su iste kvalitete kao i dijelovi
koji se koriste u montazi motornog vozila i koji se proizvode u skladu s propisima i
proizvodnim standardima proizvodaca u proizvodnji dijelova ili rezervnih dijelova za
predmetna motorna vozila. Ovo ukljucuje rezervne dijelove koji se proizvode na istoj
proizvodnoj liniji kao i dijelovi. Pretpostavlja se, osim ako se ne dokaze drugacije, da su
dijelovi originalni rezervni dijelovi ako proizvoda¢ dijelova izda potvrdu da rezervni
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dijelovi odgovaraju kvaliteti dijelova koje se koriste u montazi predmetnog vozila, te da
su proizvedeni u skladu s propisima i proizvodnim standardima proizvodaca vozila.;

(u) «rezervni dijelovi usporedive kvalitete» su rezervni dijelovi koje je izradio bilo koji
poduzetnik koji moze u svakom trenutku potvrditi kako su navedeni rezervni dijelovi
usporedivo jednake kvalitete u odnosu na dijelove koji se koriste, ili su se koristili, u
montazi predmetnih motornih vozila;

(v) «poduzetnici unutar sustava distribucije» su proizvodaéi i poduzetnici kojima je
proizvodaC povjerio distribuciju ili popravak ili odrzavanje robe ili odgovarajuce robe
obuhvacene sporazumom, ili je za to dao svoj pristanak;

(w) «krajnji korisnik» ukljucuje leasing tvrtke osim u slucaju kada ugovori o leasingu
koji se koriste omogucuju prijenos vlasniStva, odnosno opciju kupnje vozila prije isteka
ugovora.

2. Termini «poduzetnik», «dobavljac», «kupacy, «distributer» i «serviser» ukljucuju i
njihove povezane poduzetnike.

«Povezani poduzetnici» su:

(a) poduzetnici u kojima stranka u sporazumu, izravno ili neizravno:

I ima ovlast ostvarivati vise od polovice glasackih prava, ili

ii. ima ovlast na postavljanje viSe od polovice ¢lanova nadzornog odbora, uprave,
odnosno odgovarajucih tijela koja zakonski zastupaju poduzetnika, ili

iii. ima pravo na upravljanje poslovanjem poduzetnika;

(b) poduzetnici koji, izravno ili neizravno, imaju nad strankom u sporazumu prava ili
ovlasti navedene u tocki a);

(c) poduzetnici u kojima poduzetnik naveden pod to¢kom b) ima, izravno ili neizravno, ©
prava ili ovlasti navedene u tocki a);

(d) poduzetnici u kojima stranka u sporazumu zajedno s jednim ili vise poduzetnika
navedenih u tocki a), b) ili c), ili u kojoj dva ili viSe zadnje navedena poduzetnika
zajednicki imaju prava ili ovlasti navedene u tocki a);

(e) poduzetnici u kojima prava ili ovlasti navedene u tocki a) zajednicki drze:

I stranke u sporazumu ili njihovi povezani poduzetnici (povezana druStva) iz
toCaka a) do d), ili

I. jedna ili viSe stranaka u sporazumu ili jedno ili viSe s njima povezanih
poduzetnika navedenih u tockama a) do d) i jedna ili viSe tre¢ih strana.

Clanak 2.
Podrucje primjene

1. Sukladno ¢lanku 81. stavku 3. Ugovora 1 podlozno odredbama ove Uredbe, ovim se
utvrduje kako se odredbe ¢lanka 81. stavka 1. nece primjenjivati na vertikalne sporazume
kada se oni odnose na uvjete pod kojima stranke mogu kupovati, prodavati ili
preprodavati nova motorna vozila, rezervne dijelove za motorna vozila ili pruzati usluge
popravka i odrzavanja motornih vozila.

Prvi podstavak primjenjivat ¢e se ako takvi vertikalni sporazumi sadrze vertikalna
ogranicenja.

Skupno izuzece utvrdeno ovim stavkom koristi se u smislu ove Uredbe kao “izuzece”.

2. Izuzece se takoder primjenjuje na sljedece kategorije vertikalnih sporazuma:
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(a) Vertikalne sporazume sklopljene izmedu udruzenja poduzetnika i clanova tih
udruzenja, kao i izmedu tih udruzenja i njihovih dobavljac¢a, samo ako su svi njegovi
¢lanovi distributeri motornih vozila ili rezervnih dijelova za motorna vozila ili serviseri,
te ako niti jedan ¢lan udruzenja poduzetnika, zajedno sa svojim povezanim
poduzetnicima, ne ostvaruje ukupni godisnji prihod veéi od 50 milijuna EUR; ova
Uredba obuhvaca vertikalne sporazume koje su takva udruZzenja poduzetnika sklopili ne
dovode¢i u pitanje primjenu ¢lanka 81. na horizontalne sporazume koji su sklopljeni
izmedu ¢lanova udruZenja ili na odluke koje to udruzenje donosi;

(b) vertikalne sporazume koji sadrze odredbe kojima se kupcu ustupaju ili daju na
koristenje prava intelektualnog vlasniStva, pod uvjetom da te odredbe ne Cine primarni
cilj takvih sporazuma, te da su u izravnoj vezi s uporabom, prodajom ili preprodajom
roba ili usluga od strane izravnih ili neizravnih kupaca. Ovo izuzece primjenjuje se pod
uvjetom da te odredbe ne sadrze ogranicenja trziSnog natjecanja u odnosu na robe ili
usluge koje su predmet sporazuma, a koja imaju isti cilj ili posljedicu kao i vertikalna
ogranic¢enja koja nisu obuhvacena izuze¢em predvidenim ovom Uredbom.

3. Izuzece se ne primjenjuje na vertikalne sporazume sklopljene izmedu poduzetnika koji
se medusobno natjecu na trzistu (konkurentnih poduzetnika).

Medutim, izuzece se primjenjuje na vertikalne sporazume sklopljene izmedu poduzetnika
koji se medusobno natje¢u (konkurentne poduzetnike), pod uvjetom da sporazum ne
jamci jednaka prava i obveze svakoj od strana:

a) ako kupac ima ukupni godisnji prihod koji nije ve¢i od 100 milijuna EUR, ili

b) ako je dobavlja¢ ujedno proizvodac i distributer proizvoda, a kupac distribuira, ali ne
proizvodi zamjenske proizvode, ili

c) ako je dobavljac davatelj usluga na nekoliko trgovinskih razina, a kupac ne daje
zamjenske usluge na trgovinskoj razini na kojoj kupuje usluge koje su predmet
sporazuma.

Clanak 3.
Op¢i uvjeti

1. Sukladno stavcima 2., 3., 4., 5., 6. 1 7., izuzeCe se primjenjuje pod uvjetom da trzisni
udjel dobavljata na mjerodavnom trziStu prodaje novih motornih vozila, prodaje
rezervnih dijelova za motorna vozila, te pruzanja usluga popravka i odrzavanja motornih
vozila, nije vec¢i od trideset posto (30%).

No, u slucaju da se sporazumom uspostavlja sustav kvantitativne selektivne distribucije
za prodaju novih motornih vozila prag trziSnog udjela za primjenu izuzeca iznosi 40%.
Ovi se pragovi ne primjenjuju na sporazume kojima se uspostavljaju sustavi kvalitativne
selektivne distribucije.

2. Ako sporazum predvida obvezu iskljucive opskrbe, izuzeée se primjenjuje se pod
uvjetom da trzi$ni udjel kupca na mjerodavnom trzistu, na kojem kupuje robe i usluge
koji su predmet sporazuma, nije ve¢i od 30% .

3. Izuzeée se primjenjuje pod uvjetom da je u vertikalnom sporazumu sklopljenim s
distributerom ili serviserom uredeno da je dobavlja¢ suglasan s prijenosom prava i
obveza iz vertikalnog sporazuma na drugog distributera, odnosno servisera unutar sustava
distribucije, a koji je izabrao prednik tog distributera ili servisera.
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4. Tzuzeée se primjenjuje pod uvjetom da je u vertikalnom sporazumu sklopljenim s

distributerom ili serviserom uredeno da dobavlja¢ koji Zeli raskinuti sporazum to mora

uciniti pisanim putem i na nacin da prilozi detaljne, objektivne i transparentne razloge

raskida sporazuma, kako bi se dobavljaca sprijeilo da raskine vertikalni sporazum s

distributerom ili serviserom zbog djelovanja koja, sukladno ovoj Uredbi, ne smiju biti

ogranicena.

5. Izuzece se primjenjuje pod uvjetom da vertikalni sporazum, koji je dobavlja¢ novih

motornih vozila sklopio s distributerom ili ovlastenim serviserom, ureduje:

a) sklapanje sporazuma na razdoblje od najmanje pet godina, a svaka stranka sporazuma

se obvezuje da ¢e obavijestiti drugu stranku najmanje Sest mjeseci unaprijed o svojoj

namjeri da ne¢e obnoviti sporazum, ili

b) sklapanje sporazuma na neodredeno razdoblje, a u tom slucaju rok za dostavu

obavijesti o otkazu sporazuma za obje stranke sporazuma je najmanje dvije godine prije

namjeravanog otkaza, a taj rok se moze smanjiti na najmanje jednu godinu u slucajevima

kada:

(i) zakon ili poseban sporazum obvezuje dobavljaca na placanje odgovaraju¢e naknade

za otkaz sporazuma, ili

(ii) dobavlja¢ otkazuje sporazum jer je potrebno reorganizirati cijelu ili znacajan dio

mreZze.

6. Izuze¢e se primjenjuje pod uvjetom da vertikalni sporazum osigura svakoj stranci

sporazuma pravo na rjeSavanje sporova koji proizlaze iz ispunjenja njihovih obveza iz

sporazuma upucéivanjem neovisnom stru¢njaku ili putem arbitraze. Sporovi se, izmedu

ostalog, mogu odnositi na, primjerice:

(a) obvezu opskrbe;

(b) utvrdivanje ili ostvarivanje prodajnih ciljeva;

(c) 1zvrSenje obveze koja se odnosi na uspostavu zaliha vozila ili lagera;

(d) provedbu obveze davanjaili uporabe test vozila odnosno izlozbenih vozila;

(e) pitanje prodaje razli¢itih marki vozila;

(f) pitanje da li zabrana prodaje izvan ovlastenog prostora distributera, ogranicava pravo

distributera motornih vozila koja nisu putni¢ka vozila ili laka gospodarska vozila, da

prosiri svoju djelatnost, ili

(g) pitanje je 1i raskid sporazuma opravdan s obzirom na razloge navedene u otkazu
ugovora.

Pravo iz prve reCenice ne dovodi u pitanje pravo svake stranke u sporazumu da se obrati

nacionalnom sudu.

7. Za potrebe ovog Clanka, trzi$ni udjel poduzetnika iz ¢lanka 1. stavka 2. tocke (€),

jednako se rasporeduje na svakog poduzetnika koji ima prava ili ovlasti navedene u

¢lanku 1. stavku 2. tocki (a).

Clanak 4.
Teska ograniCenja trziSnog natjecanja

(Teska ograni¢enja trziSnog natjecanja koja se odnose na prodaju novih motornih vozila,
usluge popravka i odrzavanja ili prodaju rezervnih dijelova)

13



1. Izuzeée se ne primjenjuje na vertikalne sporazume koji izravno ili neizravno,
samostalno ili zajedno s drugim ¢imbenicima pod kontrolom ugovornih strana, imaju za
cilj:

(a) ograni¢avanje prava distributera ili servisera da slobodno odreduje prodajnu cijenu
proizvoda, §to ne iskljucuje pravo dobavljaca da odredi maksimalnu prodajnu cijenu ili
preporuci prodajnu cijenu, pod uvjetom da nije rijec o fiksnim ili minimalnim prodajnim
cijenama, koje su rezultat izvrSenog pritiska ili poticaja bilo koje ugovorne strane,

b) ograni¢avanje podrucja na kojem distributer ili serviser moze prodavati proizvode iz
sporazuma, ili ograniavanje prodaje ugovorenih proizvoda odredenoj skupini potrosaca;
medutim izuzece ¢e se primjenjivati sporazuma koji imaju za cilj:

(i) ogranicavanje distributeru ili serviseru aktivne prodaje na iskljuéivo dodijeljenom
podrucju ili isklju¢ivoj grupi kupaca rezerviranoj za dobavljaca, odnosno na podrucju ili
kupcima koje je dobavljac iskljucivo ustupio za prodaju drugom distributeru ili serviseru,
pod uvjetom da takva ogranicenja, nametnuta od strane dobavlja¢a, ne onemogucuju
daljnju prodaju od strane kupaca tih distributera ili servisera,

(i) ogranicavanje distributeru koji djeluje na razini veleprodaje aktivne i pasivne prodaje
krajnjim korisnicima;

(iii) ograni¢avanje prodaje novih motornih vozila i rezervnih dijelova neovlastenim
distributerima od strane ¢lanova selektivnog sustava distribucije na trzistima na kojima se
primjenjuje selektivna distribucija, podloZzno odredbama iz tocke (i);

(iv) ogranicavanje kupcu prodaje dijelova, koje nabavlja od dobavljaca u svrhu ugradnje
u novi proizvod, krajnjim korisnicima koji bi te dijelove koristili za proizvodnju
proizvoda koji su zamjenski proizvodi proizvoda koje proizvodi dobavljac;

(c) ogranicavanje medusobne opskrbe izmedu distributera ili servisera unutar sustava
selektivne distribucije, ukljucujuéi ograni¢enja izmedu distributera ili servisera koji ne
djeluju na istoj razini trgovine;

(d) ogranicavanje ¢lanovima unutar sustava selektivne distribucije koji djeluju na razini
maloprodaje, aktivne ili pasivne prodaje novih motornih vozila, rezervnih dijelova za
motorna vozila, ili usluga popravka i odrzavanja za motorna vozila krajnjim korisnicima,
ne iskljucuju¢i moguénost zabrane ¢lanu unutar sustava selektivne distribucije da djeluje
izvan ovlastenog poslovnog prostora. Medutim, primjena izuzeca na takvu zabranu
podlijeze odredbama iz Clanka 5. stavka 2. tocke (b);

(e) ogranicavanje ¢lanovima unutar sustava selektivne distribucije koji djeluju na razini
maloprodaje, aktivne ili pasivne prodaje novih motornih vozila, rezervnih dijelova za
motorna vozila, ili usluga popravka i odrzavanja za motorna vozila krajnjim korisnicima,
ne iskljucuju¢i moguénost zabrane ¢lanu unutar sustava selektivne distribucije da djeluje
izvan ovlastenog poslovnog prostora;

(Teska ogranicenja koja se odnose samo na prodaju novih motornih vozila)

(f) ograniCavanje prava distributera da prodaje bilo koje novo motorno vozilo koje
odgovara nekom modelu iz ugovornog opsega proizvoda;

(9) ogranicavanje prava distributera da prenese ovlastenje za pruzanje usluga popravka i
odrzavanja drugim ovlastenim serviserima, ne iskljucuju¢i pravo dobavljaca da od
distributera zahtijeva da krajnjim korisnicima pruzi informaciju o imenu i adresi
ovlastenog servisa prije sklapanja ugovora o prodaji, a ako se neki od ovih ovlaStenih
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servisera ne nalazi u blizini prodajnoga mjesta, dobavlja¢ moze takoder zahtijevati od
distributera da obavijesti krajnje korisnike koliko su radionica ili radionice za popravak u
udaljene od prodajnoga mjesta; medutim, takve obveze mogu se nametnuti samo pod
uvjetom da se slicne obveze namecu distributerima ¢ija se radionica za popravak ne
nalazi u istim prostorijama u kojima se nalazi njihovo prodajno mjesto;

(Teska ogranicenja koja se odnose samo na prodaju rezervnih dijelova te pruzanje usluga
popravka i odrzavanja)

(h) ogranicavanje prava ovlaStenog servisera da svoju djelatnost ograni¢i na pruzanje
usluga popravka i odrzavanja, te distribuciju rezervnih dijelova;

(1) ogranicavanje Clanovima unutar sustava selektivne distribucije prodaje rezervnih
dijelova za motorna vozila neovisnim serviserima koji te dijelove koriste za popravak i
odrzavanje motornih vozila;

(j) ogranicavanje prava dobavljaca, ugovoreno s proizvodatem motornih vozila, da
prodaje originalne rezervne dijelove ili rezervne dijelove usporedive kvalitete, alate za
popravke, te dijagnosticku ili drugu opremu ovlaStenim ili neovisnim distributerima,
ovlastenim ili neovisnim serviserima ili krajnjim korisnicima;

(k) ogranicavanje prava distributera ili ovlastenog servisera da nabavlja originalne
rezervne dijelove ili rezervne dijelove usporedive kvalitete od treceg poduzetnika po
svom izboru, te da ih koristi za popravak ili odrzavanje motornih vozila, ne iskljucujuci
pravo dobavljaca novih motornih vozila da zahtijeva uporabu originalnih rezervnih
dijelova, koje isti dobavljaju, za popravke koji se obavljaju unutar jamstvenog roka,
besplatne popravke i poslove vezane uz opoziv vozila;

(1) ogranicavanje prava dobavljaca, ugovoreno s proizvodacem motornih vozila koji
koristi dijelove za prvu ugradnju u proizvodnji motornih vozila, kojim se dobavljaca
ogranicava da te dijelove ili rezervne dijelove uc¢inkovito i na vidljivom mjestu oznaci
svojim robnim zigom ili logotipom

2. lzuzece Se ne moze primijeniti u slucajevima kada dobavlja¢ motornih vozila uskrati
neovisnim poduzetnicima pristup tehni¢kim informacijama, dijagnostickoj 1 drugoj
opremi, alatima, ukljucujuéi relevantne racunalne programe, odnosno uskrati obuku
potrebnu za popravke i odrzavanje tih motornih vozila ili za provedbu mjera zastite
okolisa.

Takav pristup mora posebice obuhvatiti neograni¢enu uporabu sustava elektronicke
kontrole i dijagnostike, programiranje tih sustava u skladu sa standardnim uvjetima
dobavljaca, upute o popravcima i obuci te informacije potrebne za uporabu dijagnostickih
1 servisnih alata i opreme.

Neovisnim operaterima mora se omoguciti pristup na nediskriminirajuci, brz i razmjeran
nacin, a informacije se moraju pruziti u uporabljivom obliku. Ako je se u odredenom
slucaju radi o stvari koja je zaStiCena pravom intelektualnoga vlasnistva ili predstavlja
know-how, pristup se nece uskratiti naneposten nacin.

Za potrebe ovoga stavka “neovisni operateri” su poduzetnici koji su izravno ili neizravno
ukljuceni u poslove servisiranja i odrzavanja motornih vozila, posebno neovisni serviseri,
proizvodaci opreme ili alata za popravke, neovisni distributeri rezervnih dijelova,
izdavac¢i tehnickih informacija, automobilski klubovi, operateri za pomo¢ na cesti,

15



operateri koji pruzaju usluge pregleda i testiranja, te operateri koji pruzaju obuku
serviserima.

Clanak 5.
Posebni uvjeti

1. Kada je rije¢ o prodgji novih motornih vozila, rezervnih dijelova ili pruzanju usluga
popravka i1 odrzavanja, izuzeée se ne primjenjuje na sljede¢e obveze sadrzane u
vertikalnim sporazumima:

(a) neposredne ili posredne obveze nenatjecanja;

(b) neposredne ili posredne obveze koje ograni¢avaju pravo ovlastenog servisera da
pruza usluge popravka i odrzavanja vozila od strane dobavljaca — konkurentnih
poduzetnika;

(c) neposredne ili posredne obveze ¢lanovima sustava distribucije kojima im se namece
da ne prodaju motorna vozila ili rezervne dijelove odredenog dobavljaca — konkurentnih
poduzetnika ili da ne pruzaju usluge popravka i odrzavanja za motorna vozila
konkurentnih poduzetnika;

(d) neposredne ili posredne obveze zbog kojih distributer ili ovlaSteni serviser nakon
prestanka sporazuma ne smije proizvoditi, kupovati, prodavati ili distribuirati motorna
vozila niti pruzati usluge popravka i odrzavanja.

2. Kada je rije¢ o prodaji novih motornih vozila, izuze¢e se ne primjenjuje na sljedece
obveze sadrzane u vertikalnim sporazumima:

(a) neposredne ili posredne obveze zbog kojih trgovac u maloprodaji ne smije prodavati
usluge leasinga u vezi s proizvodima iz ugovora ili odgovaraju¢im proizvodima;

(b) neposredne ili posredne obveze nametnute distributeru osobnih vozila ili lakih
gospodarskih vozila unutar sustava selektivne distribucije, koje ogranic¢avaju njegovo
pravo da obavlja prodaju ili isporuku u poslovnim prostorima na drugim lokacijama
unutar zajednickog trzista kada se primjenjuje sustav selektivne distribucije.

3. Kada je rije¢ o uslugama popravka i odrzavanja ili prodaje rezervnih dijelova, izuzece
se ne primjenjuje na neposredne ili posredne obveze koje sadrze ograni¢enja vezana uz
mjesto poslovnog prostora ovlaStenog servisera kada se primjenjuje sustav selektivne
distribucije.

Clanak 6.
Ukidanje pogodnosti izuze¢a temeljem Uredbe

1. Komisija moze ukinuti primjenu ove Uredbe, sukladno ¢lanku 7. ¢lanku 1. Uredbe broj
19/65/EEZ-a, ukoliko u bilo kojem pojedina¢nom sluc¢aju ustanovi kako vertikalni
sporazumi na koje se primjenjuje ova Uredba, imaju ucinke koji nisu sukladni s uvjetima
utvrdenima clankom 81. stavkom 3. Ugovora, a posebno u slucajevima:

(a) kada je pristup mjerodavnom trziStu ili trziSno natjecanje Nna njemu znacajno
ogranic¢eno kumulativnim uc¢inkom paralelnih mreza slicnih vertikalnih ogranicenja koja
namecu dobavljac¢i — konkurentni poduzetnici ili kupci,ili
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(b) kada je trzisno natjecanje ograniCeno na nacin da jedan dobavlja¢ nije izloZen
ucinkovitom trzi$nom natjecanju od strane drugih dobavljaca, ili

(c) kada se cijene ili uvjeti nabave proizvoda iz sporazuma ili odgovarajuéih proizvoda
znacajno razlikuju na razli¢itim mjerodavnim trziStima u zemljopisnom smislu, ili

(d) kada se unutar mjerodavnog trziSta u zemljopisnom smislu primjenjuju
diskriminirajuce cijene ili uvjeti prodaje.

2. Kada u bilo kojem pojedina¢nom slucaju vertikalni sporazumi na koje se primjenjuje
izuzece proizvode ucinke koji nisu sukladni s uvjetima utvrdenim clankom 81. stavkom
3. Ugovora na teritoriju drzave clanice, ili na nekom njegovom dijelu koji ima sva
obiljezja izdvojenog zemljopisnog trziSta odnosno trzista koje se znacajno razlikuje od
susjednog trziSta u zemljopisnom smislu, mjerodavno tijelo te drzave c¢lanice moze
ukinuti pogodnost primjene ove Uredbe u odnosu na to podrucje, pod istim uvjetima kao
Sto su oni navedeni u Stavku 2.

Clanak 7.
Neprimjenjivost Uredbe

1. Sukladno ¢lanku 1. tocki a Uredbe br. 19/65/EEZ-a, Komisija moze uredbom proglasiti
kako se, u slucajevima gdje paralelne mreze sli¢nih vertikalnih ograni¢enja obuhvacaju
vise od 50% mjerodavnog trzista, ova Uredba ne primjenjuje na vertikalne sporazume
koji sadrze posebna ogranicenja koja se odnose na to trziste.

2. Uredba iz stavka 1. primjenjivat ¢e se najranije godinu dana nakon donoSenja.

Clanak 8.
Izracun trziSnoga udjela

1. Trzi$ni udjeli utvrdeni ovom Uredbom izraunavaju se:

(a) za distribuciju novih motornih vozila, temeljem koli¢ine proizvoda koje je prodao
dobavljac, a koji su predmet sporazuma, kao 1 ostalih proizvoda koji se smatraju njihovim
zamjenskim proizvodima, na osnovu njihovih obiljezja, cijena i namjene.

(b) za distribuciju rezervnih dijelova, temeljem iskazanog prihoda koji je ostvario
dobavlja¢ od prodaje proizvoda koji su predmet sporazuma, kao i ostalih proizvoda koji
se smatraju njihovim zamjenskim proizvodima na osnovu njihovih obiljezja, cijena i
namjene.

(c) za pruzanje usluga popravka i odrzavanja temeljem iskazanog prihoda koji su ostvarili
¢lanovi mreze distribucije dobavljaca od pruzanja usluga koji su predmet sporazuma kao
1 ostalih usluga koje se stanoviSta kupca smatraju zamjenjivima ili nadomjestivima,
odnosno smatraju njihovim zamjenskim uslugama s obzirom na njihova obiljezja, cijene i
namj enul.

U slucaju da podaci 0 koli¢ini proizvoda, potrebni za takve izracune, nisu dostupni, u
tome se slu¢aju mogu koristiti podaci o iznosu prihoda od prodaje ili obrnuto. Ako takvi
podaci nisu dostupni, mogu se koristiti procjene uUtemeljene na drugim pouzdanim
podacima o trziStu. Za potrebe Clanka 3. stavka 2. za izracun trziSnog udjela koristit ¢e se
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koli¢ina prodanih proizvoda na trzistu ili iznos prihoda od prodaje na trzistu, ili njihove
procjene.

2. Za potrebe primjene pragova trziSnoga udjela od 30% 1 40% koji su propisani ovom
Uredbom, primjenjuju se sljedeca pravila:

(@) trzisni udjel izracunava se na temelju podataka koji se odnose na prethodnu
kalendarsku godinu;

(b) u trzisni udjel ubraja se sva roba ili usluge koje su u svrhu prodaje dostavljene
distributerima ¢lanovim mreze;

(c) ako trzi$ni udjel poduzetnika pocetno odnosno u trenutku sklapanja sporazuma nije
veci od trideset posto (30%), odnosno Cetrdeset posto (40%), a naknadno se poveca iznad
tog iznosa, ne viSe od trideset pet posto (35%), odnosno cetrdeset pet posto (45%),
izuzece Ce se primjenjivati tijekom razdoblja od dvije uzastopne kalendarske godine koje
slijede godinu u kojoj je prvi put povecan iznos trziSnog udjela iznad trideset posto
(30%), odnosno iznad Cetrdeset posto (40%);

(d) ako trzisni udjel poceto odnosno u trenutku sklapanja sporazuma nije veci od trideset
posto (30%), odnosno cetrdeset posto (40%), ali se naknadno povecéa na vise od trideset
pet posto (35%), odnosno na vise od Cetrdeset pet posto (45%), izuzeCe Ce se nastaviti
primjenjivati u razdoblju od jedne kalendarske godine koja slijedi godinu u kojoj je
trziSni udjel prvi put poveéan iznad trideset posto (30%), odnosno iznad Cetrdeset posto
(40%);

(e) prednosti iz tocaka (c) i (d) ne mogu se zbrajati u svrhu produljenja vremenskog
razdoblja na vise od dvije kalendarske godine.

Clanak 9.
Izrac¢un prihoda

1. Za potrebe ¢lanka 2. stavka 2. to¢ke (a) i ¢lanka 2. stavka 3. toc¢ke (), ukupni godiSnji
prihod izraCunava se kao ukupan godisnji prihod koji je poduzetnik ostvario tijekom
financijske godine koja prethodi sklapanju sporazuma kojem se pribraja ukupan godisnji
prihod ostvaren od strane svih poduzetnika koji su povezani s tim poduzetnikom, za sve
robe 1 usluge, umanjen za iznos svih pristojbi i poreza. U tu svrhu, ne uzimaju se obzir
poslovne transakcije izmedu stranke sudionika vertikalnog sporazuma i njezinih
povezanih poduzetnika ili izmedu povezanih poduzetnika.

2. Izuzeée Ce se nastaviti primjenjivati 1 ako tijekom razdoblja od dvije uzastopne
financijske godine iznos ukupnog godisnjeg prihoda bude povecan za najvise deset posto
(10%).

Clanak 10.

Prijelazno razdoblje

Zabrana utvrdena clankom 81. stavkom 1. nece se primjenjivati tijekom razdoblja od 1.
listopada 2002. do 30. rujna 2003. na sporazume koji su 30. rujna 2002. ve¢ bili na snazi i

koji ne ispunjavaju uvjete za izuzece utvrdene ovom Uredbom, no koji zadovoljavaju
uvjete za izuzecée utvrdene Uredbom (EZ-a) broj 1475/95.
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Clanak 11.
Nadzor i evaluacijsko izvjesée

1. Komisija ¢e redovito nadzirati primjenu ove Uredbe, a posebice njezine ucinke na:

(8) trziSno natjecanje na podru¢ju maloprodaje motornih vozila i na podrucju
poslijeprodajnih usluga odnosno servisiranja na zajedni¢kome trzistu ili na dijelovima tog
trzista;

(b) strukturu i razinu koncentracije distribucije motornih vozila te iz toga proizasle
posljedice na trzi$no natjecanje.

2. Komisija ¢e najkasnije do 31. svibnja 2008. sastaviti izvjes¢e o ovoj Uredbi uzimajuci
u obzir posebno uvjete utvrdene ¢lankom 81. stavkom 3.

Clanak 12.

Stupanje na snagu i prestanak vazenja

1. Ova Uredba stupa na snagu 1. listopada 2002.

2. Clanak 5. stavak 2. tocka (b) primjenjuje se od 1. listopada 2005.

3. Ova Uredba prestaje vaziti 31. svibnja 2010.

Ova Uredba u cijelosti obvezuje i izravno se primjenjuje u svim drZzavama ¢lanicama.
Sastavljeno u Bruxellesu, 31. srpnja 2002.

ZaKomisiju

Mario Monti
Clan Komisije
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